
北京顺极科技有限公司代理合作申明 

 

 为了简化合作流程，提高耦合效率，我公司自 2014 年 03 月 01 日

开始，对新加入的代理商施行如下条款 

 

一、 代理商权责 

1. 代理不分地区，无价格保护，无地域保护 

2. 取得我公司软件、控制器等更低价的进货权 

3. 通过免费技术支持的二次开发包，您可以快速开发自己的

检票软件 

4. 通过控制电路、检票板等免费技术支持，您可以定做自己

的机芯控制系统 

5. 通过机加工、钣金图纸，您可以制造自己的机芯、机壳等

硬件，降低成本、增加个性化设计 

6. 授权内容不包含我公司的产品商标、非产品本身的第三方

授权 

7. 代理商需自行建立硬软件品牌，合作关系保密 

二、 代理规定 

1. 代理授权费 15 万元整，授权费是服务费，不退还 

2. 授权期限 

1) 无责任年限：3 年 

2) 超过 3 年后，每年需要完成 15 万元零售价销量 



3) 满足以上两条，代理持续生效，否则自动终止 

三、 代理步骤 

1. 首付 5 万元到我公司对公账户 

2. 确认打款后，填写《代理商信息表》，并发送到

mail@shunjikeji.com 邮箱，或者电话通知 

3. 代理合作洽谈 

1) 我公司确认首付款已到帐后，将派专人与您对接，认为

合则约见，不合退款 

2) 如果退款存在银行手续费，将扣除 

3) 支付余下 10 万元后，双方签订代理授权合同，并开具

发票 

四、 针对本申明，遇到的频率最高的提问，回答如下： 

1. 很多检票、闸机厂家或公司，代理费很少，或者不需要代

理费，你们为什么要交费，有什么优势？ 

答：我们有自主研发的硬软件系统；国外先进软件总代资

格；低价进货利润；当然这是 2014 年度的规定，可能以后

略有调整 

2. 能否先洽谈，再支付总款 15 万元？ 

答：暂时不能。我们必须确认 5 万元首付已经到账，才会

约您谈余下事宜；由于咨询的集成商比较多，浪费了精力，

这么规定只是为了提高工作效率 

3. 还未考察你们的规模，怎么知道你们是否有实力，打款了



发现不合适怎么办？ 

答：规模大不代表技术好。我公司中低端产品零售价已经

很低，您不需要成为代理商；同时您可以通过其它合法手

段了解我公司，最大程度降低风险； 

但是，没有首付款之前，关于代理授权的信息量都在此文

档中，不再提供其它咨询 

4. 能否先发送产品价格、产品画册，让我们对比下有哪些优

惠？ 

答：暂时不能。我公司产品种类不多，您可以在网站上了

解产品 

5. 没有价格、地区保护，代理商之间如果恶意竞争怎么办？ 

答：竞争不可避免。您取得了我公司软件、控制系统等产

品，如果要进一步降低成本，可以自己做机壳，组装电脑

等成品，不存在技术壁垒；要提醒的是，检票闸机类产品，

售后服务最重要，其次是定制开发的能力，而硬件价格，

一般不会太多影响项目报价 

6. 三年后，如果销量没达到要求，代理授权取消，钱就白交

了吗？ 

答：是的。3 年后，要达到 15 万销量，所以，您要把握市

场，不要轻易代理。您可以学习检票系统、闸机控制等专

业知识，相信您可以在技术上达到甚至超越我公司，就附

加值来说，您的代理费并没有白交！ 



我公司账号： 

开户行：中国工商银行股份有限公司北京北京站支行 

户名：北京顺极科技有限公司 

账号：0200064709006547554 

 


